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SEMINAR TITEL 

C Change Management 

C - 01 Change Management - Basis 

C - 02 Change Management - Aufbau 

C - 03 Entscheidungs-prozesse und 
Change Management 

C - 04 Change Management und 

Unternehmenskultur 

 

 

 

CL Controlling 

CL - 01 Controlling - Basis 

CL - 02 Controlling - Aufbau 

CL - 03 Vertriebscontrolling 

CL - 04 Erfolgreiches Projektcontrolling 

CL - 05 Reporting 

CL - 06 MS Excel als Controlling Instrument 

 

 

 

E Einkauf 

E - 01 Einkauf - Basis 

E - 02 Einkauf - Aufbau 

E - 03 Strategisches Einkaufs-management 

E - 04 Gesprächs- und Verhandlungs-
führung im Einkauf 

E - 05 Recht für Einkäufer 

 
 

 

FRS Finanzen, Rechnungswesen, Steuern 

FRS - 01 Finanz- und externes 

Rechnungswesen - Basis 

FRS - 02 Finanz- und externes 
Rechnungswesen – Aufbau 

FRS - 03 Finanzplanung 

FRS - 04 Praktische Finanzbuchhaltung 

FRS - 05 Bilanzanalyse nach IFRS 

FRS -  06 Unternehmens-besteuerung 

FRS - 07 Unternehmens-besteuerung 
kompakt 

FRS - 08 BilMoG Einzeln- und 
Konzernabschluss 

 

 

 

IT Informationstechnik 

IT - 01 MS Word - Basis 

IT - 02 MS Word - Aufbau 

IT - 03 MS Excel - Basis 

IT - 04 MS Excel - Aufbau 

IT - 05 MS Powerpoint - Basis 

IT - 06 MS Powerpoint - Aufbau 

IT - 07 MS Access - Basis 

IT - 08 MS Access - Aufbau 

IT - 09 JAVA 

IT - 10 HTML 

 

 

 

M Marketing 

M - 01 Marketing - Basis 
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M - 02 Marketing - Aufbau 

M - 03 Produkt-management und 
Markenführung 

M - 04 Strategisches Preismanagement 

M - 05 Neuromarketing Webseiten- und 
Suchmaschinenoptimierung (SEO) 

  
 
 

MF Mitarbeiterführung 

MF - 01 Mitarbeiterführung - Basis 

MF - 02 Mitarbeiterführung – Aufbau 

MF - 03 Professionelle Führungstechniken 

MF - 04 Kommunikation mit schwierigen 
Mitarbeitern 

MF - 05 Dialektik – Die Kunst der 
überzeugenden Gesprächsführung 

MF - 06 Psychologie im Führungsalltag 

MF - 07 Emotionale Intelligenz 

  

PE Persönlichkeitsentwicklung 

PE - 01 Persönlichkeits-entwicklung - Basis 

PE - 02 Persönlichkeits-entwicklung - Aufbau 

PE - 03 Selbst- und Zeitmanagement 

PE - 04 Professionelle Kommunikation und 
Gesprächsführung 

PE - 05 Professionelle Rhetorik 

PE - 06 Professionelle Verhandlungs-führung 

PE - 07 Stressmanagement 

PE - 08 Work-Life-Balance 

PE - 09 Telefontraining für den Service Desk 

  

PJ Projektmanagement 

PJ - 01 Projektmanagement – Basis 

PJ - 02 Projektmanagement – Aufbau 

PJ - 03 Risikomanagement in Projekten 

PJ - 04 Management von Projektkrisen und 
Konflikten 

 
 

 

PZ Prozessmanagement 

PZ - 01 Prozessmanagement – Basis 

PZ - 02 Prozessmanagement – Aufbau 

PZ - 03 Methoden und Techniken der 

Prozessgestaltung 

PZ - 04 Kontinuierliches 
Prozessmanagement 

PZ - 05 Lagerlogistik und 
Lagermanagement 

PZ - 06 ISO 9001 – Vorteile eines Qualitäts-
management-systems 

 

 

 

R Recht 

R - 01 Arbeitsrecht –Basis 

R - 02 Arbeitsrecht – Aufbau 
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R - 03 Betriebsübergang und 
Unternehmens-umwandlung 

R - 04 Produzentenhaftung und 
Produkthaftung 

R - 05 Allgemeines Gleichbehandlungs-
gesetz (AGG) 

R - 06 Betriebsverfassungsrecht 

  

SI Sicherheit 

SF -01 Betriebssanitäter 

SF - 02 Brandschutzhelfer 

SF - 03 GSSK (Geprüfte Schutz und 
Sicherheitskraft) 

SF - 04 Vorbereitung auf die 
Sachkundeprüfung 

 

 
 

 

 

SP Sprachen 

ST - 01 Business Englisch – Basis 

ST - 02 Business Englisch – Aufbau 

ST - 03 Technisches Englisch 

ST - 04 Business Französisch – Basis 

ST - 05 Business Französisch – Aufbau 

ST - 06 Business Russisch – Basis 

ST - 07 Business Russisch – Aufbau 

ST - 08 Business Spanisch – Basis 

ST - 09 Business Spanisch – Aufbau 

 

 

 

TB Teambildung 

TB - 01 Teambildung – Basis 

TB - 02 Teambildung – Aufbau 

TB - 03 Mitarbeiter auswählen und effiziente 
Teams bilden 

TB - 04 Gruppendynamik uns 
Selbsterfahrung 

  

UF Unternehmensführung 

UF - 01 Strategische Unternehmensführung 
– Basis 

UF - 02 Strategische Unternehmensführung 
– Aufbau 

UF - 03 Betriebliches Gesundheits-
management erfolgreich führen 

UF - 04 Corporate Social Responsibility 
(CRS) 

 
 
 
 

 

 

UG Unternehmensgründung 

UG - 01 Existenzgründung – Basis 

UG - 02 Existenzgründung – Aufbau 
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UG - 03 Internet- und Onlinemarketing für 
Existenzgründer 

UG - 04 Basiswissen Recht und Steuern 

UG - 05 Workshop Businessplan 

  

V Vertrieb 

V - 01 Vertrieb – Basis 

V - 02 Vertrieb – Aufbau 

V - 03 Strategisches Key Account 
Management 

V - 04 Customer Relationship 
Management 

V - 05 Effiziente Gestaltung von 
Verhandlungs-techniken 

V - 06 Strategische Neukundenakquise 

V - 07 Reklamations- und Beschwerde-
management 

 

 

 

 

Haben Sie Schulungsbedarf, der über 

unser Angebot hinausgeht? 

Sprechen Sie uns an! 

Gern unterstützen wir Sie bei der Suche 
nach Ihrem perfekten Seminar! 

Profitieren Sie durch unser breit 
gefächertes Dozentennetzwerk! 

 

 


